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1. EL PROCESO PRS0 A PASO DE AL TA DE
PROVEEDORES (VENDOR ONBORRDING)

Ingresar al padrén oficial de proveedores de una armadora automotriz (OEM) o
planta fabricante Tier-1 en el norte de México (Saltillo, Ramos Arizpe, Monterrey)
requiere superar un riguroso proceso de validacion documental y técnica:

1 Registro en Portales Globales de Compras: Alta de perfil corporativo en
plataformas transaccionales como SAP Ariba, Coupa, Jaggaer o sistemas
propietarios de la empresa.

2 Validacion Legal, Fiscal y Financiera: Auditoria de cumplimiento ante el SAT,
verificacion de no estar en listas de empresas facturadoras de operaciones
simuladas (EFOS/EDOS) y solvencia bancaria.

3 Auditoria de Seguridad e Higiene Laboral (EHS): Validacion de cumplimiento ante
la STPS (**REPSE** cuando las politicas del cliente lo requieran) y constancias de
capacitacion técnica **DC-3**.

4 Asignacion de Vendor Number y Firma de Contrato Marco: Formalizacién de
acuerdos de confidencialidad (NDA), términos de pago y emisién del nimero de
proveedor oficial para recibir Ordenes de Compra (PO).

2. REQUERIMIENTOS DOCUMENTALES Y
TECNICOS EN MEXICOD

Para evitar rechazos en el portal de compras, las empresas deben preparar una
carpeta digital completa clasificada en 4 pilares obligatorios:

PILAR REQUISITOS ESPECIFICOS PROPOSITO DE

DOCUMENTAL EXIGIDOS CUMPLIMIENTO

1. Legal y Fiscal + Constancia de Situacion Fiscal DEDUCIBILIDAD FISCAL
(SAT) actualizada. Garantiza facturacion



PILAR REQUISITOS ESPECIFICOS PROPOSITO DE

DOCUMENTARAL EXIGIDOS CUMPLIMIENTO
+ Opinion de Cumplimiento SAT transparente sin riesgo
32-D Positiva. tributario.

« Comprobante de domicilio
fiscal reciente y Acta
Constitutiva.

« **Registro REPSE** ante la
STPS (opcional, sujeto al criterio
y politicas internas del cliente o
. N o CUMPLIMIENTO LABORAL

tipo de servicio especializado ) o

2. Laboral y 150) Garantiza el cumplimiento
en piso).

Seguridad STPS p' ] o normativo segun el alcance
+ Opiniones de Cumplimiento
Positivas IMSS e INFONAVIT.
+ Constancias **STPS DC-3** de

los ingenieros de campo.

del contrato.

+ Péliza de Seguro de

Responsabilidad Civil General.
CERO ACCIDENTES Acceso

3. Seguridad e + Analisis de Riesgo de Trabajo )
seguro a piso de planta en

Higiene (EHS) (AST) y EPP normativo.
* Protocolo de Trabajo en

mantenimiento.

Alturas y Energias Peligrosas.

« Caratula de estado de cuenta
bancario para pago CLABE.

4. Capacidad , ) GARANTIA DE INGENIERIA
.. * Curriculum corporativo con .
Técnicay i Demuestra solvencia y
. . catalogo de proyectos. o
Financiera dominio técnico.

* Certificaciones de marcas
(Rockwell, Siemens, Fanuc).



3. VENTRAJAS Y DESAFIOS FINANCIEROS DE
ESTAR DADO DE ALTA

Estar dado de alta como proveedor directo ofrece enormes oportunidades de
crecimiento, pero también impone desafios operativos y financieros que la gerencia
debe planear estratégicamente:

VENTRJAS COMPETITIVAS DE SER PROVEEDOR
DIRECTO

e Acceso a Proyectos de Alto Volumen: Capacidad de cotizar directamente
licitaciones de automatizacion, retrofits y contratos de mantenimiento anuales
sin intermediarios.

e Validacion y Prestigio Comercial: La homologacion como proveedor en una
planta Tier-1 valida la calidad de la empresa para abrir puertas en otras plantas
del sector.

¢ Relacion Estratégica de Largo Plazo: Posibilidad de integrarse como aliado
tecnoldgico preferido y desarrollar soluciones a la medida.

DESAFIOS Y GESTION DE FLUJO DE CAJA (CASH
FLOW)

¢ Tiempos de Crédito Extendidos: Las grandes empresas operan bajo esquemas
de pago a 60, 90 o 120 dias posteriores a la entrega de la factura.

¢ Financiamiento de Componentes e Importaciones: Requisito de capital de
trabajo para comprar hardware, sensores o brazos roboticos con entregas en
**menos de una semana** antes de recibir el pago del cliente.

¢ Penalizaciones Contractuales: Clausulas estrictas por retrasos o interrupciones
atribuidas a fallas de integracién en ventanas de **3 a 7 dias**.



4. RECOMENDRACIONES ESTRATEGICAS PARA
SUPERAR EL ONBORRDING

Para las empresas de ingenieria que buscan homologarse exitosamente, Robologix
Automation recomienda seguir esta guia tactica:

RECOMENDACION
TACTICA

ESTRATEGIA DE IMPLEMENTACION

Mantener al dia la Opinién Positiva del SAT (32-D),
IMSS/INFONAVIT y el registro REPSE (si la politica del
cliente lo exige) para evitar bloqueos en portales.

1. Gestiéon Documental y
Fiscal Vigente

. Utilizar el factoraje bancario o cadenas de desarrollo de
2. Esquemas de Factoraje ,
. . proveedores para cobrar las facturas a 90 dias de forma
Financiero o
anticipada.

. L . Asegurar que el 100% del equipo de ingenieros cuente
3. Certificacion Continua

con constancias DC-3 vigentes en trabajo con 480V,
de Personal (DC-3)

alturas y programacion de PLC.

5. CAPACIDADES DE SOPORTE E INGENIERIRA
DE ROBOLOGIX AUTOMATION

. INTEGRACION TOTAL COMO PROVEEDOR
HOMOLOGADO

¢ Cumplimiento Documental Completo: Constancia SAT 32-D positiva,
cumplimiento IMSS/INFONAVIT y certificaciones STPS DC-3 del personal de
ingenieria.

¢ Suministro Directo e Importacion: Entrega de refacciones de control y
componentes en **menos de una semana**.



¢ Ejecucion y Soporte 24/7: Proyectos de Retrofit e integracion entregados en
ventanas de **3 a 7 dias** con atencion presencial de guardia para plantas en
Saltillo, Ramos Arizpe, Derramadero y Monterrey.
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